
 

  

  

  

  

  

  

 

 

  مشخصات تجاری

  ؟يا شرکت مدتهاست در حال فعاليت است می باشدبرای يک شرکت تازه تاسيس آيا سايت 

  .شرکت تازه تاسيس است

 .سال است که در حال فعاليت می باشد..... شرکت مدت 

  انجام می دهد؟ )خارج از اينترنت( شرکت در حال حاضر فعاليت غير الکترونيک آيا

  بله

  خير

  آيا شرکت در حال حاضر در اينترنت حضور داشته و يا وب سايت دارد؟

  بله

  خير

  دارد؟) نشانه تجاری(آيا شرکت در حال حاضر لوگو 

  بله

  خير

  

  

بازاريابی الکترونيکفرم برنامه ريزی   

  ..................: .........................................................آدرس سايت

  .....: ...................تاريخ........      : .........................تهيه شده توسط

  .......................................................: ..طراح و برنامه نويس سايت

: ......................................................................اطلاعات تماس  

 



 

  سايت برای چه نوع تجاری تهيه شده يا می شود؟

  سازنده

  توزيع کننده

  فروشنده

  ارايه خدمات

  حرفه ای

  رساند؟شرکت چه نوع محصولی را به فروش می 

  کالا

  خدمات

  .کالا و خدمات خود را شرح دهيد

........................................................................................................................
........................................................................................................................

........................................................................................................................
........................................................................................................................

........................................................................................................................  

  .محدوده جغرافيايی شرکت را مشخص نماييد

  محلی

  منطقه ای

  کشوری

  بين المللی

 

 

 

 

 

 



 

  سايتکلی اهداف 

  به مشتريان و اطلاع رسانی ارايه خدمات

  مشهوريت نام تجاری

  درآمد زايی از طريق فروش مستقيم

  ارتباط با خريداران و تبديل آنها به مشتری

  درآمدزايی از طريق تبليغات

  تامين نيازهای داخلی شرکت

  از مديريت زنجيره تامين در فروش کالا استفاده

  

  مشخصات مالی

    )قطه اس که نه سود بدهيد نه زيانن(نقطه سر به سر 

  ...............در مدت هزينه ......................... پس از 

  بازگشت سرمايه

  ...............در مدت               درصد .................. 

  

  يتبودجه سال اول برای وب سا

  ......................     :شرکتتوسعه خارج از هزينه 

  .......................     :موارد ويژه

  ........................    : اريابیزبا

  .......................    : رسنلپهزينه 

  ......................     :ساير هزينه ها

  ......................   :جمع کل                                                      

  

 



 

  اهداف مورد نظر  زنمونه ای ا

  .مشخص نماييد هر هدف در چه مدت زمانی تامين می شود

   .............. در مدت        ..................    ):تعداد بازديدکنندگان از سايت( ترافيک زهدف ا

    ..............در مدت       ٪..................           :سبت تبديلهدف از ن

   ..............  ريال در مدت..................                       : )فروش در ماه ميزان( اهداف فروش

   ..............  ريال در مدت..................            :درآمد در هر ماه

  :ساير اهداف در مورد سايت

   .............. در مدت        .................. 

   .............. در مدت        .................. 

   .............. در مدت        .................. 

   .............. در مدت        .................. 

  

  مشخصات بازاريابی

بطور جزيی بازار را تقسيم بندی نموده و برای تجارت به تجارت . خود را مشخص نماييدبازار هدف 
  .مشخص نماييدو سمت شغلی آنها را نيز  ، نام شرکتمشتری هدف

........................................................................................................................  

........................................................................................................................  

........................................................................................................................  

........................................................................................................................  

........................................................................................................................  

 

  شعار بازاريابی شما چيست؟

........................................................................................................................  

 



 

 

  چرا مشتريان به جای خريد از رقبا بايد از شما خريد نمايند؟ (Value Proposition) :ارزش قياس

........................................................................................................................  

........................................................................................................................  

  .ببريدنام رقيب را به همراه آدرس سايت آنها  ۶حداقل 

.......................................      ....................................................  

.......................................      ....................................................  

.......................................      ....................................................  

.......................................      ....................................................  

.......................................      .................................................... 

.......................................      ....................................................  
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